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Lampiran 5. Hasil Wawancara dan Dokumentasi

HASIL WAWANCARA

Narasumber : Pak Iyan dan Pak Putra

Waktu : 11-04-2020

Tempat : PT. Huqy Properti Syariah

1. Terdapat produk apa saja di PT. Huqy ?

Jawaban : Di PT. Huqy untuk saat ini terdapat 3 produk yang sedang kita

jalankan yaitu Babussalam kavling, Mukhlisin Kavling, Firdaus kavling.

Kedepannya kita akan banyak menambah project baru lagi.

2. Bagaimana strategi pemasaran di PT. Huqy ?

Jawaban : Strategi dari PT. Huqy yaitu dari segi Kualitas bangunan, Lokasi,

harga, Pelayanan, Media Promosi, Lingkungan, Tranksaksi jual beli, dan

segmentasi pasar.

3. Bagaimana skema jual beli di PT. Huqy ?

Jawaban : Untuk skema jual beli kita menggunakan akad Istishna

4. Bagaimana penerapan jual beli Istishna di PT. Huqy ? Bagaimana mekanisme

akadnya?

Jawaban : Untuk proses jual beli Istishna di PT. Huqy kita mengacu pada

aturan yang telah diatur dalam SOP (standar operasional kerja) yang pasti
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mengikuti syariat. Untuk objek yang diperjualbelikan di PT. Huqy berupa

Tanah Kavlingan dan Rumah per unit.

5. Apabila terdapat permasalahan yang terjadi dilapangan, diselesaikan dengan

cara apa ?

Jawaban : Untuk segala jenis permasalahan yang terjadi PT. Huqy

menyediakan jasa internal yang menangani masalah seperti pakar properti

syariah dilakukan secara musyawarah bersama dan jika tidak berhasil akan

diselesaikan melalui badan hukum yang berlaku.
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