
 
 

 
 

 

LAMPIRAN-LAMPIRAN 

Lampiran 1. Daftar Riwayat Hidup 

Syifa Laeli Latifah, lahir di Bandung pada tanggal 10 Juli 

1998. Anak ke 3 dari 3 bersaudara dari pasangan Yuwono 

(Ayah) dan Euis Eli Rohmaliah (Ibu). Penulis menyelesaikan 

pendidikan tingkat TK di Aisyiyah 16 pada tahun 2004, pada 

tahun 2010 menyelesaikan pendidikan tingkat dasar di SD 

Yayasan Atikan Sunda, pada tahun 2013 menyelesaikan pendidikan Madrasah 

Tsanawiyah MTS di Pesantren Persatuan Islam 67 Benda Tasikmalaya, dan pada 

tahun 2016 menyelesaikan pendidikan tingkat Madrasah Aliyyah  MA di 

Pesantren Persatuan Islam 67 Benda Tasikmalaya. Penulis melanjutkan 

pendidikan Strata 1 (S1) di perguruan tinggi pada tahun 2016 sampai sekarang, 

tepatnya di Universitas Islam Bandung Fakultas Syari’ah pada Progam Studi 

Hukum Ekonomi Syari’ah. 

 Selama masa perkuliahan penulis pernah mengikuti kepanitian Bakti sosial 

(Baksos) sebagai Kesekretariatan pada awal tahun 2017, pada pertengahan tahun 

2017 penulis pernah mengikuti kepanitiaan PPMB, PPD, sebagai kesekretariatan, 

pada awal tahun 2018 penulis pernah mengikuti kepanitiaan PPMB,PPD, dan 

LDKM sebagai pembimbing, pada pertengahan tahun 2018 penulis pernah 

mengikuti kepanitiaan Beauty Class (BC) sebagai sekertaris. 
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Lampiran 2. Surat Keputusan Pengangkatan Dosen Pembimbing 

 

 

::repository.unisba.ac.id::
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Lampiran 5. Draft Wawancara 

 

DRAFT WAWANCARA 

Analisis Hukum Islam Terhadap Pemberian Voucher Hadiah Kepada 

Setiap Pembeli Studi Kasus Pada Akun Instagram Mayoutfit 

   

Daftar Pertanyaan Untuk Pemilik Akun Instagram Mayoutfit 

1. Bagamanakah sejarah terbentuknya Mayoutfit? 

Jawab: Sejarah terbentuknya Mayoutfit berawal pada tahun 2013 yang 

dibentuk oleh 3 orang mahasiswa yang dipertemukan di 

perkuliahan yaitu Aldi Yudi, Sinthya Audi Poetri, Intan Fazria. 

Dengan alasan memulai bisnis ini yaitu untuk memenuhi 

kebutuhan sehari-hari sebagai seorang mahasiswa yang jauh 

dari keluarga dan harus kost dengan kebutuhan yang begitu 

banyak, karna dirasa tidak mungkin jika sudah kuliah masih 

meminta uang kepada orang tua dan kondisi orang tua yang 

memang bukan termasuk orang yang berada, maka ketiga 

mahasiswa ini mengawali bisnis online, belum punya modal 

besar ketika itu. Hanya berbekal uang seadanya untuk membeli 

baju pesanan pelanggannya, dengan sistem PO (pre order atau 

pesan lebih dulu). Foto sendiri baju-baju yang akan dijual, lalu 

dipromosikan di Instagram. Ternyata mempromosikan di 

Instagram banyak yang pesan. Uang modal dapat dari 

keuntungan pertama, lalu diputar lagi untuk membeli barang, 
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begitu seterusnya. Cara tersebut Mayoutfit geluti sekitar satu 

tahun. Tahun berikutnya pada 2014 setelah modal mencukupi 

untuk mengelola bisnisnya lebih serius, salah atunya dengan 

memproduksi sendiri barang-barang yang dijual Mayoutfit. 

Meskipun belum mempunyai konveksi sendiri, Mayoutfit 

menyebar produksi kepada sejumlah tukang jahit di sekitaran 

daerah Bandung, hingga terdapat 150 penjahit di kota 

Bandung. 

2. Apakah Slogan atau simbol Mayoutfit ? 

Jawab: Slogan Maoutfit adalah Best Choice For Your Outfit, yang 

artinya:  pilihan terbaik untuk pakaian anda. 

3. Apa arti dan makna Logo Mayoutfit ? 

Jawab: Logo yang berwarna merah muda karena warna yang biasanya 

disukai oleh kebanyakan remaja putri, dan pastinya logo dibuat 

semenarik mungkin agar konsumen tertarik untuk berbelanja 

4. Bagaimana Visi dan Misi Mayoutfit ? 

Jawab: Visi, menjadi perusahaan yang terpercaya dan memiliki 

kredibilitas dari masa ke masa agar menjadi salah satu bagian 

dari trend mode fashion dunia. Misi, Menciptakan model yang 

kreatif dan inovatif agar tetap dapat. 

5. Bagaimana Struktur Organisasi Mayoutfit ? 

Jawab: Struktuk organisasi Mayoutfit, terbagi menjadi beberapa 

bagian, ada owner, dstribusi, keuangan, marketing, sumber 

daya manusia, dan store manager.  

6. Ada Berapakah Cabang Mayoutfit saat ini ? 

Jawab: cabang Mayoutfit saat ini ada 8, diantaranya, bandung, jogja, 

bekasi, depok, cianjur, tanggerang, tebet, dan sukabumi. Untuk 
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bandung pusatnya di gegerkalong, cabangnya di buah batu, dan 

ada juga di shopee. 

7. Konsep fashion seperti apakah yang ditawarkan oleh Mayoutfit ? 

Jawab: konsep fashion ala Mayoutfit kebanyak tipe warna pakaian di 

Mayoutfit adalah nude, monochrome, dan pastel, sehingga 

banyak digemari kaum wanita yang suka dengan warna-warna 

kalem.  

8. Apakah tujuan dan maksud mengadakan voucher hadiah yang 

berkolaborasi dengan akun Instagram Boutonne.co ? 

Jawab: Tujuan dan maksud diadakannya voucher hadiah yaitu sesuai 

dengan pernyataan kepada peserta yang mengikuti voucher 

hadiah adalah dalam rangka mempromosikan atau 

memperkenalkan produk dari brand partner bisnis Mayoutfit 

dan mengangkat brand itu untuk bisa berkembang.  

 

Daftar pertanyaan untuk pembeli voucher hadiah 

Narasumber 1: 

 

1. Dari mana anda tahu bahwa Mayoutfit mengadakan voucher hadiah ?  

Jawab: Saya mengetahui Mayoutfit mengadakan voucher hadiah lihat 

di insta story nya. 

2. Apakah ketika membeli voucher hadiah yang di syaratkan wajib 

membeli produk boutonne.co barang tersebut dibutuhkan oleh anda, 

atau hanya ingin mendapatkan hadiahnya saja? 

Jawab: Sebenernya saya hanya ingin mendapatkan hadiah uatamanya, 

karena hadiah nya bagus sekali Iphone 11, hadiah itu yang 

sudah saya inginkan sejak lama, semoga saja dari ikutnya 

giveaway ini saya bisa menjadi salah satu pemenangnya. 

3. Berapa banyak anda membeli voucher hadiah tersebut ? 

Jawab: saat itu saya membeli 1 produk saja  
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4. Berapakah harga produk tersebut ? 

Jawab: harga nya hanya Rp. 100.000,- 

5. Saat pengumuman voucher hadiah, apakah anda merasa kecewa ketika 

bukan anda yang memenangkan hadiah tersebut ?  

Jawab: lumayan aga kecewa sih karena kan tidak menang ya, jadi ya 

aga sedikit kecewa karena hadiahnya yang sudah saya 

impi”kan sejak lama.  

 

Daftar pertanyaan untuk pembeli voucher hadiah 

Narasumber 2: 

 

1. Dari mana anda tahu bahwa Mayoutfit mengadakan voucher hadiah ? 

Jawab: saya mengetahui nya lewatn feed Instagram Mayoutfit. 

2. Apakah ketika membeli voucher hadiah yang di syaratkan wajib 

membeli produk boutonne.co barang tersebut dibutuhkan oleh anda, 

atau hanya ingin mendapatkan hadiahnya saja? 

Jawab: Niat pertama saya membeli produk itu untuk mendapatkan 

hadiah tersebut karena hadiahnya masyaAllah ya bagus banget 

mbak, dan niat kedua saya yaudah karena di haruskan membeli 

jadi barang itu saya kasihkan ke suami saya. 

3. Berapa banyak anda membeli voucher hadiah tersebut ? 

Jawab: saya membeli 2 produk 

4. Berapakah harga produk tersebut ? 

Jawab: untuk 1 produknya, harganya Rp. 100.000.-, tetapi saya beli 2 

jadi saya mengeluarkan uang sebanyak Rp. 200.000,- 

5. Saat pengumuman voucher hadiah, apakah anda merasa kecewa ketika 

bukan anda yang memenangkan hadiah tersebut ?  

Jawab: Kalo kecewa ada sih ya mbak karena kan di situnya Mayoutfit 

bilang semakin banyak order semakin banyak kesempatan buat 

dapetin hadiah, jadi ya agak kecewa sih soalnya saya 

membelinya 2 produk, tapi ya bagaimana lagi jadi yasudah. 
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